«Chiediamo di premiare le imprese che fanno innovazione»

La bufera si supera
con la cooperazione

La rubinetteria ha pagato e sta pagando le incertezze dell’intero settore
immobiliare. Dal distretto della rubinetteria novarese Paolo Marenco,
presidente del Consorzio Ruvaris fa il punto della situazione e traccia la strada

da percorrere verso la ripresa
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immobiliare italiano atraversa un periodo cri-

tico. Si costruisce meno non solo nell'indu-

striale o nel commerciale, ma anche nel resi-

denziale. E il blocco delle commesse che porta
a riporre nel cassetto progetti gia approvati o a frenare
lo sviluppo di altri si riverbera su tutti i settori collegati
allimmobiliare. La rubinetteria rappresenta un esem-
pio tipico di questa impasse. «Dopo la crisi dei mutui
negli Stati Uniti, tutte le attivita che gravitano attorno
allimmobiliare stanno riscontrando maggiori difficolca
perché il settore ¢ oggi praticamente fermo anche in Ira-
lia» afferma l'ingegner Paolo Marenco, direttore del
Consorzio Ruvaris che raccoglie 27 aziende che operano
nel settore della rubinetteria, per la maggior parte con-
centrate nel territorio novarese. E proprio il distretto
della rubinetteria e del valvolame del Piemonte orien-
wale, localizzato fra le province di Vercelli e Novara si
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Direttore del Consorzio Ruvarts con sede a Borgomanere press

la sede distaccata defl’ Associazione Indusiriale Novarese, nel cuoie
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uova vrd 4 fronteggiare una congiuntura che permanc
critica. «[l bilancio & piuttosto negativo con segnali di
crisi di aziende e le aspettative per I'anno appena iniziato
non sono delle miglioris.

Su cosa occorre puntare per aumentare la compe-
titivita delle aziende che fanno parte del distretto
della rubinetteria novarese?

«Ricerca e innovazione: questa ¢ per noi la strada mae-
stra da seguire per proporre prodotti veramente inno-
vativi dal punto di vista tecnologico che ci permettano,
con la dovuta comunicazione, di distanziare la concor-
renza di prodotti it a basso costo, ma spesso dannosi
per la salute come quelli provenienti dai Paesi del Far
Easty.

A proposito di concorrenza, chi sono oggi i com-
petitor pii1 aggressivi nel settore?

«l.a Cina e i produttori emergenti hanno copiaro le no-
stre linee e le immettono oggl sui nostri mercati euro-
pei dove purtroppo non esiste ancora una norma unica
e condivisa. Su questo punto stiamo lavorando come
Ruvaris insieme ad altre istituzioni europee riunite nel
gruppo di lavoro del Cen, il Comirtato Europeo di
Normazione. A wal proposito, il gruppo ha appena te-
nuto sotto la nostra spinta un meeting il 26 ¢ 27 gen
naio a Milano presso Avr Anima. Anche in questo
aspetto cerchiamo di smentire la tradizionale ritrosia dei
produttori italiani a contribuire alla redazione delle
norme di settore a livello europeo. Tanto & vero che noi
di Ruvaris partecipiamo a quel gruppo di lavoro sin dal
2002,

Come sono andate le esportazioni nel 20082
«Lexport complessivamente ha tenuto, sopratutio
verso mercati emergenti quali 'Est europeo. Ma anche
i questo caso temiamo che il 2009 si riveli unannata
peggiore di quella da poco conclusar.

Si & riscontrato un calo degli ordinativi per le
aziende del vostro Consorzio sul mercato nazionale
nel 20082

«l calo €& stuww ¢ possiamo quantificarlo nell’ordine del
meno 10%. Di positivo c’e che il costo della materia
prima per il nostro settore, di converso, & molto dimi-






